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Why Season Extension and Winter 
 Production and Online Markets?

• Maintain important sales outlets and customers
• Spread out cash flow
• Spread labor more evenly over the year
• Sell products at higher (out of season) prices
• Provide customers with greater diversity of products
• Fresher and more nutritious produce
• Produce higher gross sales and higher income per unit of 

 area
• Moderate climate change irregularities
• Creating a more regional food system
• Changing people ideas about where their food comes from



Our Farm
We live on 5 acres north of Clay Center.  We 

 have currently 1 ½ acres in production in Clay 
 Center and Abilene.  We have 6 high tunnels 

 and will have about 8,000 square feet under 
 plastic in 2012. 4,000 feet in permanent 

 tunnels, and 4,000 feet under movable 
 tunnels.  





Produce ordered for Thanksgiving



Marketing Opportunities
• Winter Farmers Market
• Restaurant
• Grocery Stores
• CSA
• Online Market
• Personal Use
• School Food Service



Marketing Opportunities

www.RVP.locallygrown.net
Group of 3 Producers

Sell produce, cheese, baked goods and meats 
 (pork, beef and Buffalo)

Started September 28th
 

2010 and have sold 
 weekly or every two weeks since then.

http://www.RVP.locallygrown.net


What is LocallyGrown.net?

• Not a true CSA
• Not exactly a Farmers Market
• A new type of direct marketing tool

What one of our customer says about RVP.

“I love that you are a group of farmers offering a wide range of foods. I 

 love that each week I can order exactly what I want or can choose not to 

 order at all if I will be gone or for some other reason need nothing. I love 

 that I pay for what I want rather than paying a flat annual fee and then 

 waiting to see what I will get for it. I love ordering online! I do hope what 

 you are doing is working for you and the other farmers as well as it is 

 working for the consumers.”



RVP

• Started as way to sell produce to those who 
 wanted fresh produce in the “Off‐season to 
 the Farmers Market”

• Has developed into a Secondary Market and a 
 way to guarantee sales at far away  Farmers 

 Markets during the season. 



Advantages of RVP

• Easier to sell 

• Less Risky

• Customer Friendly



Why RVP is Better for Customers and 
 Growers over Farmers Markets

• Growers
– Not as much hard 

 work (no tables and tents)
– Not Speculative
– Hard to get into 

 Markets
– Guaranteed Sales 
– Only Harvest what is 

 SOLD! (great for winter markets)

• Customers
– Time to buy
– Not rushed into 

 purchases
– Don’t have to be 

 there first to get the 
 best

– Convenient Shopping 



Disadvantages of Online Sales

• Growers
– Low sales/no sales
– Not as many impulse 

 buys
– Limited contact with 

 customers
– Possible to have 

 additional packaging

• Customers
– Don’t get to feel and 

 pick out own produce
– Limited contact with 

 Farmers
– Must have a computer 

 and be able get online.



RVP NOW

 40 
 Households/Famil

 ies
3 producers
$300 in weekly 

 sales
$Average order is 

 $20 a week (over 
 the last 1.5 years)



Why did our Customers Join?
“We joined because we like shopping the farmers’

 
markets and shopping online.  With cold weather, 

 
usually the markets close down until spring, leaving 

 
us to buy produce in the grocery store, and it is just 

 
not as good as the fresh produce we get locally.  

 
Being able to shop online makes it even nicer.”

“Have been looking for a CSA for 

 
several years.  Only found one locally, 

 
& it was not from someone I'm happy 

 
to do business with.  Also, I could not 

 
choose my specific produce.”

“We like to buy locally as much as 

 
possible & we LOVE having fresh, local 

 
produce throughout the year! “

“I had been hoping to find a 

 
CSA, and, I love how RVP is 

 
set up.”

“For several years I had wanted to join a CSA. I firmly believe in supporting local 

 
farmers, in sustainable agriculture, in eating fresh local food.

 

I have always taken 

 
advantage of area farmers' markets. A few years ago I did in fact did join a CSA for 

 
two years. This spring I did not renew my membership in that one

 

for several reasons. 

 
When I heard about RVP I jumped right in! “



What our Customers think?

“I wanted to be a part of RVP simply because it meant the food was locally grown 

 
and I knew where it was coming from ‐‐‐

 

the experience has been great and far 

 
exceeded my expectations!  I have enjoyed everything I've bought, but my 

 
favorites have to be the vegetables (especially the spinach!)  They last so much 

 
longer than the store‐bought, and there's no comparison in the flavor.  My 

 
husband is thrilled that RVP came about.  I think the biggest surprise has been 

 
getting fresh vegetables in the winter.  I never dreamed that would happen!  I am 

 
so glad I signed up!”

“Our experience has been even better than expected. The salad mix

 

is so fresh that it 

 
lasts much longer than anything we buy in the store. The online ordering is very easy, 

 
and the delivery is perfect. We were even able to order extra salad mix and spinach 

 
after the order window had closed and were able to share a real salad at a last‐

 
minute meeting. That's not likely to happen at a Farmers' Market, and it certainly 

 
wouldn't happen at a grocery store. Personal service like that goes beyond our 

 
expectations.”



www.rvp.locallygrown.net



Clear and Easy Pages

Totally customizable for YOUR market



Easy to select items



Easy Management Tools



What does it cost to open a market?

• It is FREE to set up a market

• Only pay when you use it

• Charges 3% of total sales goes back to Locally 
 Grown



When will your market be on this 
 map?



Questions?
www.rvp.locallygrown.net
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